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    随着国家经济对可持续发展提出的要求越来越高，污染治理和环境保护越来越成为

企业发展的趋势之一。上世纪 90 年代开始进入煤化工行业的河南诚宇有限公司，选择

了索拉透平热电联供系统。产品的稳定和售后服务的积极跟进，保证了河南诚宇内部电

网的稳定、安全运行，同时也为河南诚宇带来了巨大的经济利益，提高了企业在行业上

的竞争力，更是获得了美国环境保护署的温室气体减排证书。 

 

  “用索拉透平设备，一年节省的成本非常可观，且很快就可以收回设备投资成本。”在

位于河南安阳县铜冶镇的河南诚宇焦化有限公司会议室里，河南诚宇董事长李成杰仔细

计算着购买索拉透平燃气机组为企业带来的经济收益。 

 

 作为上世纪 90年代开始进入煤化工行业的河南诚宇有限公司，是隶属于河南鑫磊

集团旗下的全资子公司，主要为钢铁以及精细化工等行业提供焦化产品，也是河南鑫磊

集团旗下的主要产业板块。和这个行业的所有企业一样，在经历了上个世纪末钢铁行业

的火爆行情之后，市场竞争加剧，污染治理和环境问题也正越来越成为困扰企业发展的

桎楛之一。在多次融资的过程中，由于煤化工企业的污染问题，而导致投资方望而止步。

另外一方面，煤化工行业日益加剧的竞争形势，也让成本控制成为摆在河南诚宇发展之

路上的一道难题。 

 

     如何降低成本，提高企业运营效率？如何降低企业的污染排放，提高企业循环经

济发展的质量？2009 年，同属煤化工行业的一位老总在无意之间透露最近购买的燃气

机组，让企业省了大钱，还降低了污染。对这一信息高度敏感的李成杰董事长马上向同

行打听是什么牌子——卡特彼勒公司旗下的索拉透平，美国制造。经过一番透彻的了解，

李成杰拍板购买了 1台金牛(TaurusTM) 60燃气轮机组用于热电联产。由于系统效率高、

运行简单稳定、经济效益良好，一年后河南诚宇再添一台金牛 60机组。 

 

 “在相同热电产值的情况下，这两台燃气机组，为企业节省了 49.6%的燃料。”河南

诚宇热电分厂的张总这样算账。而打动河南诚宇的关键因素，在于索拉透平产品的稳定

和售后服务的积极跟进。两台金牛 60 产品以年稳定运行 8600 小时的杰出表现，为河

南诚宇赢得了可观的经济效益。 

 

索拉透平燃气机组的进驻，让河南诚宇的热电车间从原来的几十名员工到现在只有

几名员工就可以满足全公司所有的热电供应。企业的污染排放控制达到国内领先水平。 

 

河南诚宇的这一举动，得到了美国环境保护署的关注。2013 年 11 月，在索拉透

平的两台金牛 60 机组在河南诚宇稳定运行四年之后，一项来自美国环境保护署的温室

气体减排证书让河南诚宇焦化有限公司在河南乃至全国煤化工行业出了名。美国环境保

护署热电联产合作组织根据历年运行数据计算，河南诚宇在河南省安阳市的 10.7 兆瓦

（2台金牛 60）焦炉煤气热电联产系统与传统工业用能系统相比，每年相当于减排二氧

化碳约 73400吨。 

 



 

 

美国环境保护署热电联产合作组织从 2006 年起，就在全球范围内推广清洁能源的

使用和表彰温室减排方面表现优秀组织和企业。河南诚宇以焦炉煤气作燃料用于索拉燃

气轮机热电联供系统，不仅提高了燃料的利用效率、全面降低了运营成本，同时还在温

室气体减排方面表现卓越而被纳入该组织的关注范围内。此次证书，正是基于这一原因

而授予河南诚宇这一全球性的荣誉。 

 

于是在 2013 年，河南诚宇再次从索拉购进大力神(TitanTM)130 机组一套。该机组

每度电的煤气耗量是原有蒸汽轮机发电机组的 1/3。目前，三台索拉透平机组正以稳定

的运行状态为河南诚宇的发展继续贡献力量。三台燃气机组的稳定运行，既保证了河南

诚宇内部电网的稳定、安全运行，同时也为河南诚宇带来了巨大的经济利益，提高了行

业竞争力，更开拓了广阔的业务空间。 

 

 “索拉透平先进技术的使用，既减少了对环境的影响，同时推动了地方经济和企

业的可持续发展。”河南诚宇董事长李成杰这样评价。与此同时，这位精打细算的民营

企业家，还成为了索拉透平的忠实粉丝，积极向同区域内的同行推介索拉透平。“我希

望在我身边使用索拉透平产品的企业越多越好，一是产品的确质量过硬、效益显著；其

次，更多人使用索拉透平产品，也能够为本地区环境带来更大影响，那么我们的环境都

将越来越好。” 


